3 avenue Sénateur Girard
59308 Valenciennes Cedex

CCI Grand Hainaut
BP 80577

M. Luc Méresse

Bien choisir son repreneur, bien cibler son cédant! LE TOUR DE FRANCE
Co-organisé par DE LA TRANSMISSION D’ENTREPRISE
le magazine Reprendre & Transmettre, FAIT ETAPE A VALENCIENNES

le tour de France de la Transmission d’entreprise est une manifestation
itinérante destinée a familiariser chefs d’entreprise et repreneurs individuels

avec les principaux enjeux de la transmission d’une entreprise.

Centré sur la question sensible des complémentarités et compatibilités entre
cédants et repreneurs, le théeme apportera des réponses concrétes aux questions
soulevées :

Qui pour reprendre mon entreprise le moment venu ?
Quels profils de cédants cibler en 2017 ?

un manager
extérieur

un groupe

Organisé par
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Quand les techniques de «profilage» se mettent Bruno Fontaine, '~ TOURDE FRANCEDELA
TRANSMISSION D'ENTREPRISE

i ’ i . ial Président de la CCI Grand Hainaut, I
au service d une transaction reussie ! Lauront Degallaix ETAPE DE VALENCIENNES
: o L . , JEUDI 12 OCTOBRE 2017 A 17H30
Encore trop souvent, les cédants ont la facheuse tendance a se focaliser sur un seul profil Maire de Valenciennes et Président de Valenciennes Métropole,

d’acquéreur, négligeant du méme coup tout un éventail de scénarios possibles. Coupon a retourner avant le 9 octobre

Quant aux acquéreurs, ils commencent par perdre beaucoup de temps a cause d'un ciblage Marc Chamorel,
trop large ou trop flou, oubliant que la définition d’un cahier des charges précis est le préalable Directeur de la rédaction de Reprendre & Transmettre magazine M. ou Mme

pour dénicher la perle rare.

Fonction :
Dans un contexte 2017 d’acquéreurs plus sélectifs que jamais et de pénurie de cibles pour les - L . . . E ;
) . - - : > - P - ntreprise :
candidats a la reprise, la question du ciblage est donc I'une des clés d’une transaction réussie. ont le plaisir de vous convier a une conférence-débat sur le theme q P
Nourrie des conseils et mises en garde de « profileurs » et experts en transmission, cette Adresse :
conférence reviendra sur les bons réflexes a avoir et les questions pertinentes a se poser pour :
Ville :
Trouver chaussure a son pied quand Tél. : Fax :
on est cédant Port. :
> Dresser le portrait-robot de son acquéreur idéal E-mail :

> Faire l'inventaire des qualités attendues chez son successeur

> S’interroger sur le bien fondé de telle ou telle prévention a I'égard d'un profil

> Anticiper les correctifs a apporter a son entreprise pour satisfaire aux exigences
de ses futurs acquéreurs

[ ] Participera
[] Ne participera pas

Débusquer le mouton a cinq pattes quand Sera accompagné(e) de :

on est acquéreur

Entreprise :

> Définir un cahier des charges ni trop vague ni trop réducteur Adresse :

> Ne pas s’interdire de cibler des entreprises dont on ne connait pas le métier

> Devenir le « fils spirituel » d'un cédant partant a la retraite
ou d’une famille actionnaire
> Savoir créer les conditions d’une reprise interne

A la conférence-débat organisée

o o ] . N
Bien choisir sonrepreneur! SO s tanaag 17 21730

° ° P 1 3, avenue du Senateur Girard
Les experts de l'évaluation Blen CIbleI‘ son ceda“t H 59300 Valenciennes
BERTRAND CUIR JEAN-PAUL RISPAIL H 3
g‘ Financiére de Norway PwC Société d’Avocats Jeudi12octobre 2017 4 17h30 FONCTION ACTUELLE
] Réseau Francession QCI GRAND HAINAUT . , .
o 3, avenue du Sénateur Girard « 59300 Valenciennes [l Chef d'entreprise
. - % Cadre / Ceéd,re,Sulp./
" EVELYNE DEFONTE CHRISTIAN LEROY Direction Generale
" Crowe Horwath Cogefis Associés Société Générale PROGRAMME [ Réseau d'accompagnement
[0 Expert, conseil & consultant
17h30 : Accueil des participants O Autre
17h45 : Introduction '
AVEC LE TEMOIGNAGE DE CHRISTIAN MARQUET ET STEPHANE MUTTE, 18h00 : Jeu de roles avec les experts animé par Marc Chamorel directeur TA"'LF PEL ENTREP.?ISE
CEDANT ET REPRENEUR DE LA SOCIETE LM PRODIM de la rédaction de R&T magazine O Moins de 9 salariés
19h30: Cockiail [ De 10 a 49 salariés
: [J De 50 3 99 salariés
O Plus de 100 salariés

Souhaite recevoir le compte-rendu des débats

iy DEBAT ANIME PAR MARC CHAMOREL,
E Directeur de la rédaction de Reprendre & Transmettre magazine Réponse souhaitée avant le 9 octobre en retournant la fiche d’inscription ci-jointe ;
a paraitre dans R&T magazine a 'adresse suivante :

par mail : .Lmeresse@grandhainaut.cci.fr

ENTREE GRATUITE, INSCRIPTION OBLIGATOIRE|

Pour toute information : CCl Grand Hainaut « tél. : 03 27 51 32 69




